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" Mon rôle dans l’univers Global Media est celui d’un facilitateur de business développement,  utilisant la révolution digitale comme levier "

Expérience & Savoir Faire :

Roland Kluger est un  entrepreneur, avec une expérience de 40 années dans l’univers du divertissement et de la vente à distance. Son parcours est lié aux domaines des éditions musicales et  au télé shopping.  Je suis  fasciné par la révolution  digitale et son impact et veux m’y impliquer pleinement.
De 2000 à aujourd’hui:  Administrateur indépendant MasterBarter et aux USA de TMV.
Il crée Salut-les-Filles “l’entreprise au féminin» un concept nouveau qui s’appuie sur le phénomène de l’explosion des «  social communities » et de la dimension Internet de la Vente Directe dans l’univers des cosmétiques et sa périphérie. Dans le cadre de PBRK , jusqu’en 2007, j’ai construit la librairie digitale des histoires de Pierre Bellemare et négocie les accords avec France Loisirs, Audible et iTunes.

Entre 1987 et 2000: Pionnier, avec Pierre Bellemare, du«télé-achat», en France puis en Europe, Canada et jusqu’en Chine.

Coactionnaire avec : TF1-Teleshopping / M6 -HSS dont il fut le manager ( DG/PDG) pendant 10 années /SRIW- LTA (PDG) la première chaîne francophone de télé achat lancée en Belgique en 1998 / France Telecom- TLTV/  RTL en Allemagne / AB Kinnevik group en Scandinavie.  J’ai négocié la vente des actions de PBRK à respectivement  M6/ TF1 et HOT/HSN.

Entre 1970 et 1987: Actionnaire et PDG de Kluger Partners (RKA) – 

· Éditeur de musique music -à Bruxelles, Amsterdam et Paris - représentant des artistes tel Paul Simon, ABBA, Bob Dylan, Boney M, Dépêche Mode et des éditeurs internationaux  "majeurs” comme Colombia Pictures, MCA, United Artists, Peter Waterman–
*Label discographique avec des tubes  internationaux »million sellers » tel « ça plane pour moi »,« Jungle Fever », « Disco Samba » et des artistes dont  Chakachas, Plastic Bertrand, Telex, Two Man Sound, Lou, Jimmy Frey, Ann Christy.

Coproducteur de  la comédie musicale Abbacadabra avec Stig Anderson et Alain Boublil.

Coactionnaire et PDG de Morgan Studios Bruxelles, ou des artistes célèbres ont enregistré dont Black Sabbath, Rod Steward, Focus, Andrew Lloyd Webber……

Durant ces deux périodes, dans le domaine du droit d’auteur et de la vente à distance, a  défendu les intérêts de la professions au travers d’actions de Lobbying.

Président de la Chambre Syndicale des Editeurs belges pendant 20 années.

Élu comme  expert agréé  par la  DG Compétition de la Commission  Européenne.

Activités philanthropiques: HUJ –Université Hébraïque de Jérusalem – Gouverneur depuis 2005 Nommé membre honoraire en juin  2007.

Positions actuelle : PDG de  KP et SLF.  Membre de   Sabam-Sacem-BumaStemra  /SCPP/CSDEM.

Positions antérieure: PDG de  HSS          (group) 150 personnes - 100M€ en  2000. Et LTA /Morgan Studios 

Éducation:  Post graduat CEPAC- INSEAD- HEC
" Très organisé je peux gérer des structures aux dimensions humaines  " 

· Contribution potentielle  

Dans les secteurs des medias, de la technologie, du divertissement, des licences et du marketing 


.
Manager aujourd’hui la révolution digitale :je peux construire le plan stratégique comme le plan marketing & communications.

Comme facilitateur avec le top management, je peux intervenir comme incubateur,   afin d’aider l’articulation de la vision stratégique, du plan marketing et communication. Dans ce contexte eu égard à mon expérience passée, avec des créateurs et des artistes,    je peux accélérer une réflexion latérale « out of the box » et rassembler des talents d’horizons multi disciplinaires dans ce qui aujourd'hui est appelé « le mangement 360° » 

Comme entrepreneur, j’ai toujours développé mes entreprises avec un  contrôle du capital de celles-ci, mais pendant la période de 20 ans où  j’ai managé les sociétés de shopping comme HSS -150 personne et un CA de 100M€- avec 2 actionnaires majoritaires : M6    (Français) et  Kinnevik    (Suédois), j’ai su adapté mon profil d’entrepreneur aux exigences  d’un grand groupe média.

Développer un nouveau  business en France reste une tache difficile pour une société non francophone, mon expérience de belge vivant depuis 30 ans à Paris me donne un avantage celui de fluidifier l’introduction sur ce marché de structures étrangères  en explorant avec elles le potentiel du marché, la concurrence. 

Elaborer des recommandations, négocier les accords  et si nécessaire établir une structure française, chercher les fonds et éventuellement agir comme PDG par intérim en charge de la 1e phase d’implantation.

J’ai aussi  exporté des produits « tops » du télé-achat notamment vers les USA et ce avec l’aide de mon réseau « les patins glisseurs” .

Construire le business plan, lever les fonds et établir le plan de sortie (vente)  : mon expérience me donne une vue sur le contenu « idéal » du business plan pour les investisseurs.  Je peux aussi participer au processus de levée de fonds vers des publics de «friends and family» aux business angels, fonds d’equity privés.

Comme j’aime  travailler en équipe, j’ai joué le rôle de go between et de  « marieur » et c’est ainsi qu’en 2002 j’ai introduit Drouot et Barclay private equity.

Ainsi si je peux apporter des opportunités aux investisseurs, je peux aussi intervenir pour leur compte dans le cadre de la gestion de leur portfolio :

·  Soit en évaluant les projets nouveaux, rencontrant les managers, étudiant les business modèles, effectuant des recherches sur le marché de la concurrence et interrogeant si besoin des experts.

· Soit en intervenant pour  l’investisseur comme administrateur/membre du conseil.

· Orchestrer la  communication juridique et le lobbying : sans être avocat, je peux pour autant coordonner les actions des avocats lobbyistes et la communication adéquate auprès des médias.

Intervenir comme expert dans mes domaines de compétence : Je peux fournir une «fair opinion» comme certains règlements des marchés financiers le demandent comme dans le dossier SGAM USA, intervenir dans des missions de « due diligence » lors d’opérations d’achats de catalogues éditoriaux.

J’ai aussi été souvent invité à prendre la parole lors de conférences, séminaires…. Et, durant un an, j’ai enseigné dans le cadre d’un MBA d’entrepreneuriat à l’ESCP-EAP Paris.

· Grâce à  mon réseau français et international d’experts, je peux fournir ces prestations  intervenant dans une ou dans un mixte des 4 fonctions suivantes: 
1. Consultant & expert - 2.business developpeur - 3.manager par intérim- 4. directeur membre du conseil.
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